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Zeig uns, was Dich ausmacht!
Schick uns Deinen Lebenslauf
– gern ergänzt durch
Kampagnenbeispiele,
Landingpages oder KPIs, auf
die Du stolz bist.

Jetzt JAMler:in werden!

sucht

bringst 3 + Jahre Erfahrung im B2B-Marketing mit –
optimalerweise im Software- oder Technologieumfeld –
und liebst datenbasierte Entscheidungen.
kennst SEO, Social Media Marketing, Automation &
Analytics nicht nur aus der Theorie, sondern setzt sie
mit Spaß und Präzision um.
weißt, wie man Leads generiert, in Verkäufe überführt
und Wachstum skaliert.
sprichst die Sprache unserer Kunden und verstehst ihre
Herausforderungen.
schreibst und sprichst fließend Deutsch und Englisch.
hast Lust auf Gestaltungsfreiraum und echte
Verantwortung.

Du
Als Marketing Lead übernimmst Du die Verantwortung für
unsere B2B-Marketing-Strategie rund um das Thema
Disk-Space-Management. Du verbindest Strategie mit
Umsetzung und machst JAM Software und unsere Vision
„Wir machen Daten zu Wissen“ weltweit sichtbar. Mit
smarten Kampagnen, überzeugenden Inhalten und
datengetriebenem Marketing nimmst Du damit
entscheidenden Einfluss auf unser Wachstum.

Deine Mission

geben Dir Raum für eigenverantwortliches Arbeiten und
Du entscheidest mit, wohin wir uns als Marke
entwickeln.
erwarten Dich mit einem motivierten Team und
unterstützen Deine berufliche und persönliche
Weiterentwicklung.
bieten Dir eine attraktive Vergütung und moderne
Sozialleistungen.
setzen auf flache Hierarchien, kurze Wege und eine agile
Arbeitsumgebung mit Mobile Office und flexiblen
Arbeitszeitregelungen.
fördern Nachhaltigkeit mit Dienst-E-Bikes und einer
hauseigenen Elektrotankstelle für E-Autos.

Wir

Marketing 
Lead – B2B Software (m/w/d) 


